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. MAS EN LAS OBRAS
A~ QUE EN LAS PALABRAS
' MEJORAR EL MUNDO ES POSIBLE

ANOS

Modelo de negocio: Lean Canvas Estudio téchico

Valorar la artesania, especialmente aquellas
creaciones elaboradas a mano, como las hamacas,
es fundamental no solo por la belleza y calidad
iIntrinseca de las piezas, sino tambien por el respeto
hacia las personas que dedican su vida y habilidades
a esta forma de expresion artistica.

Se ofrecen hamacas tejidas a mano con mecate, hilo

grueso de algodon, se utiliza un bastidor que son dos

largos palos de madera cilindricos y perpendiculares,
bases de madera fuerte, dos largueros horizontales vy
cunas de madera.

o Las dimensiones son segun el modelo: largo-ajustable
Planeacion de 2 a 3 metros y ancho: variard de 1 a 15 metros.
Soportando un peso maximo de 250 kilos. La técnica
de tejido es aprendida de generacidon en generacion,
ya que existen multiples y cada artesano trabaja
diferente.

Vender hamacas hechas a mano por artesanos de
las comunidades mayas de la peninsula de
Yucatan. Enfocandonos principalmente en Quintana
Roo y Yucatan. Al ser un intermediario entre el
productor y el cliente final, hariamos un impacto

indirecto social a la comunidad. Estudio financiero

Se obtuvieron los costos y presupuestos para la
Estudio de mercado elaboracion de las hamacas, como resultados la TIR es
de 19%, el IVAN esta en 1.11 pues dado que es mayor a
La tasa de crecimiento del mercado se espera O y positivo indica que el proyecto es bueno, con el
aumentar a un 5,5/%, siendo esta nuestra tasa de lado del VAN al ser positivo, $368,728.47, significa
crecimiento anual. que el proyecto es rentable y se puede realizar
(Inversion inicial: 346,855.79).
Se realizd una encuesta a la poblacion muestra,
determinando que el mercado meta es a nivel

nacional. Centrandonos en la poblacion de la peninsula Metodclogl'a Para evaluar el proyecto:
de Yucatan. Dirigiendonos a quienes tienen una _

residencia con jardin, sin jardin pero con patio y COSTO BENEHCIO

departamento con terraza, puesto que esos tres :

fueron los mas votados. Conclusiones

El proyecto resulta viable, ya que tenemos la
capacidad de satisfacer una necesidad no
atendida en un mercado no establecido.

Condcenos mas: Mostramos nimeros verdes y proyecciones que
--------------------------------------- satisfacen el punto de equilibrio, ademas de
Contacto solventar el modelo de negocio con ingresos

194001@iberopuebla.mx estables.




